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1. Objetivosdelaasignatura: 

 

El propósito general de la asignatura Logística Internacional es conseguir que el/la alumno/a logre acercar los aspectos teóricos del 

comerciointernacionalalaprácticalaboralpropiamentedicha,lograndodesarrollarconceptossólidosdelacadenaglobaldeintercambiodebienesentrep

aísesyentendiendolamismacomounaventajacompetitivaparalaempresa. 

Se podrá evidenciar un nivel elevado de conocimientos teórico/prácticos en el/la alumno/a al finalizar la cursada mediante la  exposición de 

untrabajofinalintegradorbasadoenactividadeslaboralesdiariasdeLogísticaInternacional.Enelmismo,deberánincluirtodoslospasosdela 

logísticaglobalaprendidos,lamodalidaddetransporteescogidoacordealbienoserviciocomercializado,elacondicionamientoadecuadoparasutransport

e, el tipo de seguro nacional e internacional a contratar con el correspondiente sustento de la elección y los documentos 

comercialesinternacionalesnecesariosparalacorrectanacionalizacióndelproductooservicioendestinoenbasealasnormativasvigentes.  

 
2. Enunciacióndelatotalidaddeloscontenidosadesarrollarenlaasignatura: 

 
PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

PARTE2:COSTOSDIRECTOSYASOCIADOS/PROTECCIÓNFÍSICAYJURÍDICADELPRODUCTO 

PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTROPARTE

4:INCOTERMS,DOCUMENTACIÓNY ENVÍODEMUESTRAS 

 

PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

 

 
1.1 Logísticadedistribucióninternacional: 

 

Lapalabralogísticaprovienedelvocablofrancésconocidocomo“loger”cuyaaplicaciónesmilitaryserefiereal“artedealimentaralastropas”. 

Hoy la logística, como combinación de esfuerzos, se coordina de tal manera que permite cumplir con las tres principales tareas 

encomendadasporelcliente: 

1) Entregarjustoatiempo(noantesynodespués) 

2) Entregarjustoloqueserequiere(nomásynomenos) 

3) Entregarcadavezmásbarato(nuncamáscaro) 

 

Elobjetivogeneralapuntaaqueel/laalumno/apuedareconocerlaimportanciaactualdelalogísticadedistribucióninternacionalcomoresultadodelosavan



 

cesenelusoeficientedelosmedioslogísticosadecuados,conelfindesuministraralosclientesdelmercadoobjetivolosproductosyserviciosde mandadose

n eltiempoycantidadapropiados. 

 

El objetivo específico, por su parte, apunta a que el/la alumno/a compare los orígenes con la actualidad y comprenda qué es exactamente 

lalogística, a qué nos referimos cuando hablamos de logística inversa, qué es la distribución y cuáles son sus roles en la ca dena de 

suministrointernacional.Laideaespoderreconocerelmejormodelodelogísticaautilizarenelenvíodecargasdesdelaplantadelexportadorhastaladelimp

ortador, al menor costo posible, en el tiempo solicitado por el comprador, priorizando la calidad de producto y servicio para  conseguir 

unaventajacompetitivaenelmercadoapelandoalmejordesempeñodelaspartes. 

 
1.2 Distribuciónfísica: 

 

Entendemos por distribución física a la producción y el consumo articulados en un sistema que controla el flujo físico de un producto 

omercancía. A través de este proceso logístico, se logra situar un producto en el mercado internacional cumpliendo con los términos del 

contratoentre el vendedor y el comprador. Siempre reduciendo al máximo los tiempos, los costos y el riesgo que se puedan generar durante el 

trayecto,desdeelpuntodesalidaenorigenhastaelpuntodeentregaendestino. 

El objetivo general apunta a que el/la alumno/a pueda definir la distribución física como parte esencial de la cadena de suministro a la 

quetambiénhayquepensarlayplanearladelamaneramáseficienteparacontribuiralprocesotendientealasatisfacciónfinaldelcliente.  

 

El objetivo específico tiende a evaluar la capacidad de el/la alumno/a para analizar las estrategias de distribución adecuada s, las redes 

detransporte internacional con las que cuenta (en base al tipo y número de puntos de venta que deben abastecerse) y la cantidad y tipo 

deintermediariosnecesariosparaellogrodelainternacionalizacióndelproducto/servicioyposicionamientodelamarcaanivelinternacional. 

 
1.3 ModalidadesdeTransporte.Modosdetransportefísicoyelectrónico. 

 
Los servicios de transporte y logística son un elemento esencial del crecimiento del comercio electrónico de bienes que 

setransportanfísicamente.Porconsiguiente,podemosdecirquehayunarelacióncomplementariaentreelcomercioelectrónicoyeltransporte.  

El objetivo general está dirigido al reconocimiento por parte de el/la alumno/a de las distintas modalidades de transporte que existen en 

elcomercio internacional de bienes y servicios. Por un lado, la idea es que pueda considerar fácilmente la mejor opción de tr ansporte con 

unospocosdatosbásicosdelacarga.Porelotro,esimportantequeconozcanlarelevanciadeltransportededatoseinformacióndemaneraelectrónica(ya 

que en la actualidad se está llevando a cabo el proceso de migración de datos papel a datos digitalizados) y el gran au ge del 

comercioelectrónico que ha puesto al límite al sector logístico (no tiene la capacidad ni recursos suficientes para absorber la creciente 

actividad de lasventasonline). 



 

Elobjetivoespecífico,porsuparte,requierequeel/laalumno/aclasifiquelasmodalidadesdetransportereconociendolosaspectosfundamentales de 

cada uno y su encuadre en la estrategia de logística internacional de cada empresa y cliente objetivo. Además, deberá poderme ncionar los 

medios de transporte electrónicos vigentes para el envío de datos internacionales al país de destino, abarcando no solo 

losdocumentoscomercialesinternacionalesemitidosporelexportador,lasdeclaracionesalasaduanasintervinientes,lasinformacionesreferentesacada 

medio de transporte y sus agentes representantes en los países de destino; sino también, la problemática actual de la ineficiencia en 

loscanaleslogísticosdeventaselectrónicasacercandoideascomoporejemplolalogísticadeproximidadparaatacardichaproblemática. 

 

 
1.4 Criteriosdeseleccióndelmediodetransportemásadecuado. 

Paraelegirelmediodetransportemásadecuado,esimportantequeprimeroentendamosbienelcontextointernacionalenelquenostendremosquemanejar.

Esdecir,sedebehacerunanálisispreviodel paísexportadory delpaísreceptor 

yaquecadaunopuedeono,contarcontodoslosmediosdetransportedisponibles. 

Entérminosgenerales,el/laalumno/adeberácotejarlosaspectoslegalesdeambospaíses,tenerencuentalascondicionesdelcontrato(encuantoaplazosde

entrega,precioestipuladoycompletoconocimientodelbiencomercializado),lascaracterísticasdelproducto,lasoperacionesdemanipu leoalaqueseráso

metido,lasposiblesrutasdetransporte,elaccesoalasterminalesdecargayladisponibilidadycaracterísticasdelmediodetransporteescogid o. 

En un plano más específico, el/la alumno/a deberá analizar el aspecto estático y dinámico del transporte elegido.  Esto implica, por un 

lado,reconocer la naturaleza del producto, la correcta protección física y jurídica para su traslado (aspecto estático) y por  otro lado, 

interiorizarse 

enlascaracterísticastécnicasylaformadegestióncomercialdelmediodetransporteencuestión(privilegiandosiemprealmáseficienteencuantoacostos,c

alidadyservicio). 

 

 
1.5 Transporteaéreo,marítimo,carretero,ferroviarioymultimodal. 

 

El objetivo general apunta a que el/la alumno/a pueda caracterizar cada uno de los tipos de transporte existentes reparando en las ventajas 

ydesventajasdecadaunoyestableciendocomparacionesentreellos.  

 

 

 

 

 

 

 



 

1.5.1 Transporteaéreo: 

 

Es un modo rápido y seguro, apto para mercaderías que deben llegar en el día o al día siguientea destinoy para mercaderías de  

valor.DocumentoInternacionalemitido:guíaaérea(AWB) 

Seesperacomoobjetivoespecíficoqueel/laalumno/apuedaanalizarcasosenlosqueestemedioeselmásconvenienteparaelenvíodecargasmás all á de 

sus costos. Si bien debe poder calcular fácilmente el peso aplicable a la tarifa informada por la aerolínea (peso bruto vs pesovolumétrico), 

también debe poder reconocer el momento para usar este tipo de transporte (por ejemplo, tener en cuenta la disponibilidad deb odega en base a 

cada temporada de productos o la viabilidad del envío en base a las medidas de las puertas de las aeronaves según 

lasconexionesquedebahacerlacargaanalizada). 

 
1.5.2 Transportemarítimo: 

 

Eselmásutilizadointernacionalmenteparaeltransportedemercaderías,tantogranelescomomanufacturasysemi-

manufacturasencontenedores.Documentointernacionalemitido:conocimientodeembarque(B/L). 

Específicamente,dadoqueestemediodetransporteeselmásutilizado,seesperaqueel/laalumno/asepacondetallescadaconceptoaprendido:car acterístic

asgeneralesytiposdecargastransportables,opcionesdeenvíosdependiendodelacercaníaalpuertodesalida,eleccióndelalíneamarítimamásconveniente

segúneldestino,pasosaseguirunavezelegidoelvapor,análisisdefrecuenciasdesalidasdebuques,costosdecadaetapayriesgosinvolucradosconsuscorres

pondientesejemplosbasadosencasosreales. 

1.5.3 Transportecarretero 

 

Es un modo rápido, flexible y permite realizar el transporte “puerta a puerta”, pero suele ser un modo oneroso (combustible 

yseguimientosatelital por ej.) para trasladar grandes pesos más allá de los 500 km. El transporte carretero produce altos niv eles de 

contaminación gaseosa,poseealtosíndicesdeaccidentologíayeselprincipalgeneradordedemorasporatascos.  

Documentointernacionalemitido:cartadeporte(CRT). 

Como objetivo específico, se procurará que el/la alumno/a considere los casos factibles de uso de este medio de transporte dependiendo de 

losfactores de análisis más relevantes (nivel de desarrollo de los países por donde debe circular la carga, estabilidad polít ica/ económica, 

aspectosclimáticos de dichos países y estado de carreteras entre otros). También deberán conocer  los tipos de transportes terrestres y 

caracterizarlos,incluyendoenlasopcionesloscamiones decargasconsolidadas.  



 

1.5.4 Transporteferroviario 

 

Es un modo económico para el transporte de mercaderías pesadas a largas distancias (a partir de los 500 km). Además, es un medio 

quegeneraescasaaccidentología,pocacontaminaciónambientalynoproduceatascos.  

Teniendo en cuenta que en nuestro país no contamos con la infraestructura suficiente para el envío de cargas internacionales por las 

víasferroviarias nacionales, se esperará del alumno un análisis exhaustivo de la realidad política y económica que lleva a esta situación. La 

idea, aligual que en el resto de los medios de transporte, es que el/la alumno/a pueda enunciar las ventajas y desventajas de este medio y lo 

puedadescribircomounmedioeficientepartiendodelejemplodeunpaísdesarrolladoqueestéenplenousodelosferrocarrilescomoopcióndeenvío 

 

 
1.5.5 Transportemultimodal 

 

Operadorqueasumelaresponsabilidadportodalacadenadetransportedeorigenadestino,incluyendomediosdetransporte,personal,equipos,depósitosybi

enesatransportar.Facilitalosreclamosencasodedañosopérdidasdelamercaderíaencualquierpuntodelacadenade 

transporte. 

Dado que el transporte multimodal es uno de los medios más completos y variados que existen, se esperará del alumno que pueda  

realizarcombinaciones posibles para distintas cargas planteadas que requieran de su uso. También tendrá que escoger entre las  opciones, una 

nuevacombinada que represente la idea de seguridad, relación comercial estrecha y facilidad por el trato unilateral  con el cliente que esta 

opciónsimboliza. 

1.6 Transportedecontenedores. 

 

Uncontenedoresunrecipientedecarga 

paraeltransportemarítimoofluvial,transporteterrestre,aéreoytransportemultimodallosuficientementefuerteparaserutilizadovariasveces,especialm

entediseñadoparafacilitareltransportedeproductosyprovistodedispositivosparaunmanipuleorápido.Vidaútil:10añosaprox.  

El objetivo específico tiende a que el/la alumno/a reconozca la carga unitarizada como unidad indivisible, segura e inviolabl e. Si bien 

uncontenedornoesunembalaje(dehecho,dentrodeéllacargadeberácontarconunperfectoembalajeinternoyexternoqueresistalaspresiones  



 

normalesdesumanipuleo),deberápoderreconocerlautilidaddesudiseñoquepermitetrasladarlacargaentredistintosmodos 

detransporteycotejarlosdistintostiposdecontenedoresautilizarenbasealamercaderíaatransportar. 

 

 
PARTE2:COSTOSDIRECTOSYASOCIADOS/INCOTERMS/PROTECCIÓNFÍSICAYJURÍDICA DEL PRODUCTO 

 

 
2.1 Costosdirectosyasociados.Riesgosenlaexportación 

 

Cuandosehabladeloscostosenelcomercioexteriorusualmentesepiensaenloscostosdirectosmásevidentes.Fletes,gravámenes,despacho,seguros y 

bancos son los que primeros que surgen, aunque no los únicos. También existen otros que deben ser estudiados y monitoreados, enespecialen 

épocasdondeelritmodesuvariación enpesospuedenoestaracompañadoporeldeltipodecambio. 

 

Elobjetivogeneralencuantoaloscostosprocuraqueel/laalumno/apuedadistinguircuálesdeellossondirectoseinfluyenclaramentesobrela ecuación, y 

cuáles se presentan de manera indirecta, pero tienen igual o mayor peso que los anteriores. Además, deberá poder enunciar los riesgosinherentes a 

cualquier exportación de productos/ servicios teniendo en cuenta las características generales del país emisor, su aduana con  

suscorrespondientestributos ylosaspectoscomerciales,documentarios yoperativosquepudieran acaecer. 

Porsuparte,elobjetivoespecíficotenderáaqueel/laalumno/apuedaindividualizarloscostosdirectosconsusrespectivosvaloresactualesys uaplicación 

dependiendodel tipo de carga. En cuanto a los riesgos posibles, se procurará que el/la alumno/a pueda reconocerlos teniendo 

encuentaeltipodecargaypaísdelqueseestétratando. 

 
2.2 INCOTERMS 

Establecencriteriosdefinidossobreladistribucióndelosgastosylatransmisióndelosriesgosentrelapartecompradoraylapartevendedoraenuncontratod

ecompraventainternacional. 

 
Los incoterms son de aceptación voluntaria por las partes, es decir, no son unesquema jurídico obligatorio. Su principal ventaja consiste 

enhaber simplificado mediante 11 denominaciones normalizadas (última versión 2020) un cúmulo de condiciones que tienen que cu mplir las 

dospartescontratantes. 



 

Los Incoterms se aplican únicamente en las compraventas internacionales de mercancías, no en las de servicios ya que éstos son intangibles 

enlosquenoseutilizalalogística. 

 
Comoobjetivogeneral,sepretendequeel/laalumno/apuedadistinguirfácilyrápidamentedemaneraresumidalasobligacionesdelexportadorenlosIncot

ermsmásutilizadosenlaprácticadelcomerciointernacionalactual.  

 
Comoobjetivoespecífico,seráimportantequeel/laalumno/apuedadescribirdetalladamentecadaunodelos11Incotermsdelaversión2020. 

 

 
2.3 ProtecciónfísicadelaMercancía.Tiposdecargas.Envasesyembalajes. 

La carga es un conjunto de bienes o mercancías protegidas por un embalaje apropiado (primario, secundario o terciario) que facilita su 

rápidamovilización. Existen dos tipos principales de carga: general y a granel. A su vez, según su naturaleza la carga se clasifica en 

peligrosa,perecederayfrágil. 

Por embalaje se entiende todo aquello necesario para proteger los productos y agruparlos temporalmente, pensando en su 

manipulación,transporteyalmacenamiento,conlaintencióndeprotegerlacargaypreservarsucalidad. 

En primera instancia y como objetivo general, el/la alumno/a deberá identificar los tipos de cargas existentes y su naturaleza para luego 

podercomprenderlostiposdeenvasesyembalajesqueseajustanadichosproductos. 

Luego y como objetivo específico, el/la alumno/a deberá poder decidir en base a casos prácticos lostipos de protecciones necesarias 

paradistintos ejemplos de productos y las cumplimentaciones legales pertinentes (por ej, casos de productos peligrosos IMO o caso de mercadería 

conextramedidaconrespectoalasdimensionesdeuncontenedor);adicionalmente,deberápoderidentificaralosenvasesnosolocomomedidadeprotecci

ón directa del producto durante su traslado, sino también como medio de comunicación con el cliente final a través delas 

marcas,diseños,etiquetaseinformacióncontenidaenlos mismos. 

 

 

 

 

 

 

 



 

2.4 Seguro,clasificaciónycobertura. 

Elseguroenelcomerciointernacionalconstituyeunaformadegestiónderiesgos,queconsisteenpagarunacantidadciertaaunterceroparaqueasumaundet

erminadoriesgoennombredelcontratantedesegurosparalaexportación. 

 

Dado que el propósito principal del comercio internacional es intercambiar bienes en busca de una ganancia, esto podría no ser posible si 

lasmercancíassepierdenosonrobadasantesdellegarasudestino. 

 
Será importante que a nivel general el/la alumno/a logre identificar los tipos de pólizas, los derechos y obligaciones de las  partes, en qué 

casoscorrespondería la contratación del seguro internacional al exportador o su representante y en qué casos le correspondería al importador o 

surepresentante(dependiendodelIncotermquerijaenelcontratoentrelaspartes).  

En un plano más específico, el/ la alumno/a deberá poder hacer el cálculo del costo (especificando el valor FOB, los gastos a segurados y 

elbeneficio imaginario que correspondieren) dependiendo del producto y vía de transporte y pudiendo reconocer las figuras existentes en 

losseguros(tomador,beneficiarioyparteinteresada). 

 
PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

 

 
3.1 Partesintervinientes 

Lasdiferentespartesmencionadasacontinuaciónnonecesariamentetienenunaparticipaciónenlasoperacionesdecomerciointernacional,peroesimport

anteconocerquienactúaencadacasoparadeterminarlosriesgosenelmarcodelFraudeComercial.  

 Exportador (shipper) 

 Importador (consignee) 

 Comisionistasalaventayalacompra 

 Freight Forwarderso Agentes de Carga (NVOCCNonVesselOperatorCommonCarrier) 

 Aseguradores 

 Transportistas (aéreos,marítimosyterrestres) 

 Aduanadeorigenydestino 

 Entidadesbancarias 

 



 

 
3.1.1 Exportador(shipper) 

 

Abastecedor, fabricante o exportador de cualquier bien o servicio factible de ser enviado fuera del territorio nacional. Su finalidad es el 

tráficolegítimodebienesy/oserviciosdesdeunterritorioaduanerohaciaotroterritorioaduanero.  

Elobjetivogeneraltiendeaqueel/laalumno/apuedadescribirelroldelexportadordentrodelacadenainternacionaldesuministro,repasandolospasosprevi

osquedebecumplirparapoderconcretarsuexportación. 

Elobjetivoespecíficotiendeaqueel/laalumno/apuedacategorizarlostiposdeexportadoresquehayyeltipodeventasquehacen(porejemplo,empresasArge

ntinasqueenvíansusexportacionesasucursalesdelamismaempresaenelexterior) 

 

 
3.1.2 Importador(consignee) 

Importador, el propietario de bienes y servicios comprados por un país en territorio extranjero para su utilización dentro de la frontera de 

unEstadocon propósitoscomerciales. 

Comoobjetivogeneralel/laalumno/adeberádescribirelroldelimportadordentrodelacadenainternacionaldesuministroy,poniéndoseenelrol  de 

importador, analizar los factores primordiales antes de concretar la importación (por ej. Los posibles proveedores con su ubicacióngeográfica) 

Como objetivo específico el/la alumno/a deberá categorizar los tipos de importadores que existen y el tipo de importaciones que hacen 

(porejemplo,cargasconsolidadasdediferentesproveedoresenunmismocontenedor). 

 

 
3.1.3 Comisionistaalaventaycomisionistaalacompra(bróker) 

Individuos o instituciones que organizan transacciones entre un comprador y un vendedor por una comisión cuando se ejecute la  operación. 

Alactuar como vendedor o como comprador se convierte en un director de parte en el acuerdo. Cumple el rol de intermediario entre las 

partes,asesorandoyaconsejandosobretemasrelacionadosconelnegocio. 

Elobjetivogeneraltenderáaqueel/laalumno/areconozcalafunciónprincipaldelosintermediariosysusresponsabilidadesparaconlacarga. 

Elobjetivoespecífico,porsuparte,tenderáaqueel/laalumno/apuedadescribirdetalladamentelasactividadesquellevaacaboelbróker 

ylasprincipalescaracterísticasycualidadesquedebetenerparaqueseaaceptadoporlaspartesinvolucradas.  



 

3.1.4 FreightForwardersoAgentesdeCarga(NVOCCNonVesselOperatorCommonCarrier): 

Personaocompañíaqueactúacomounexpertoenlagestióndelacadenadesuministro.Organizaconelexportadory/oimportadoreltransportedelasmerca

ncíasdesdeelpaísdeorigenhastalaentregaendestino,tomandolasmedidasindispensablesparaeltransportedemaneracompletayeficiente,eneltiempor

equerido,controlandoycoordinandooperativamentelacarga,sinmargendeerrorenlosserviciosprestados.Puedeonocoincidirelagenteelegidoporelex

portadoreimportador. 

 
Los agentes de cargas internacionales representan el ejemplo más completo de la logística internacional propiamente dicha. Como 

objetivogeneral,el/laalumno/adeberádefinirsuactuacióndentrodelacadenadesuministroreconociendolaimportanciadelcumplimientoefectivodecadaetapa

ypudiendoejemplificarsurol endistintostiposdecargas. 

 

Comoobjetivoespecífico,porunlado,serádesumaimportanciaqueel/laalumno/apuedaenumerarlasactividadespertinentesacadatipodecargainternacionalyde

limitarresponsabilidadesdelaspartesinvolucradas;y,porotrolado,quepuedadeterminaraquétipodecargahacenreferenciaejemplosprácticosrealespresenta

dosdemaneraincompletaparaquepuedaejercitarlosdemanerapráctica. 

 
3.1.5 Compañíaaseguradora 

Empresa especializada en producir servicios de seguridad destinados a unidades de producción y consumo, cubriendo determinados 

riesgoseconómicosalosqueseenfrentan.Siguenelprincipiodemutualidad,porquebuscanlasolidaridadentreungruposometidoariesgos.Secreaun 

patrimonio que hace frente a los riesgos. El efecto desfavorable de estos riesgos, considerados en su conjunto, se ve 

aminoradosustancialmente,porqueparaelaseguradorlosriesgosindividualessecompensan. 

 

Elobjetivogeneraltiendeaqueel/laalumno/apuedadefinirlasempresasdeseguroespecializadasenintercambiosinternacionales,mencionandolostiposdep

ólizasmásutilizadosparacadatipodecarga. 

 
Elobjetivoespecífico,porsuparte,tenderáaqueel/laalumno/apuedasimularlatomadedistintostiposdecertificadosdeseguroenbasealadocumentaciónb

rindada. 

 

3.1.6 Empresastransportistas–Encargadosdeterminalesdecarga–EncargadosdealmacenesyDepósitosFiscales 

 

Lasempresastransportistasrecibenlasmercancíasprocedentesdelvendedoryorganizasutransportelocaleinternacionalhastasudestino.Decadatransporte,p

uedenencargarseempresas diferentes. 

 
Lasterminalesdecargasuelenestarsituadasenzonasindustrialesydeconsumo. 

 
Undepósitofiscalesunrégimenaduaneroquelespermitealosimportadoresyexportadoresmantenermercaderíaprovenientedelextranjeroonacional en el 



 

mismo predio habilitado para poder realizar operaciones aduaneras o para ejercer el control aduanero hasta que se concreta 

ladestinacióndelacarga.Estosdepósitospuedenestarenlospuertos,fronterasoaeropuertosbajosupervisióndeagentesaduaneros.Paraqueundepósitodealmace

najepuedaconvertirseenun DepósitoFiscaldebecumplirconlaLEYADUANERA.  

 
Elobjetivogeneraltenderáaqueel/laalumno/apuedaporunlado,describirlasactividadesrealizadasporlasempresastransportistasyporelotro,puedabrin

darcaracterísticasydiferenciasentrelasterminalesdecargaylosdepósitosfiscalesysusfunciones.  

 
El objetivo específico, requerirá que el/la alumno/a pueda mencionar las principales empresas transportistas según el medio de transporte, 

lasfuncionesytiposdeterminalesdecargaexistentes,ylarazónporlaquelosdepósitosfiscalessontanimportantes(nosoloporsucaracterísticadedepósit

odealmacenamiento). 

 
3.1.7 Agenteaduanal-Aduanasnacionalesdeorigenydestino 

Elagenteaduanaltomalasmedidasparaeldespachodelasmercancíasytratadirectamenteconlaaduanaporcuentadeterceraspersonasosociedades.  

 

Porsuparte,lasaduanasdeorigenydestinosonlasencargadasdevigilarelcumplimientolegalyadministrativodelingresoyentregadelasmercaderíasydelp

ago delostributosrespectivos. 

 
Enesteaspecto,elobjetivogeneraltiendeaqueel/laalumno/apuedaenumerarlastareaspertinentesalaAduanaylasresponsabilidadesdelosexportadores/import

adoresparaconlamisma. 

 
Mientrasqueelobjetivoespecífico,requerirádepartedeel/laalumno/aundetallemásminuciososobrelostiposdehabilitacionesydocumentosemitidosporl

aAduanadependiendodeltipodecargaanalizada(porejemplo,elPermisodeEmbarqueemitidoparalasexportaciones). 

 

3.1.8 Entidadesbancarias 

 

Elroldelosbancosencomerciointernacionalcomointermediariosparalafinanciaciónyprefinanciacióndeimportacionesyexportaciones,hacequelosmism

oscobrenprotagonismoenelprocesoglobaldelcomerciointernacional. 

 

Elobjetivogeneral,pretendequeel/laalumno/apuedareconocerlaimportanciadelasentidadesbancariasencuantoasusfuncionesyposibilidadesdeinterac

ciónconsusclientes(yaseanexportadoresoimportadores). 

 
Elobjetivoespecífico,pretendequeel/laalumno/apuedadescribirlasfuncionesespecíficasdeloselementosprincipalesdepagoy/ocobrointernacionalybrindeu

nabrevedescripcióndelascartasdecrédito(L/C)comoopcióndecomerciointernacionalseguro. 

PARTE4:DOCUMENTACIÓNYENVÍODEMUESTRAS 



 

 
4.1 Documentosdeltransporteinternacional 

Las operaciones de comercio internacional exigen elaborar documentos de transporte internacional marítimo, terrestre y aéreo, emitidos por 

lascompañíasdetransporteycumplimentadasporlasempresasdetransitariosquebrindanalasempresasexportadorasdistintosservicioslogísticos.Dependiend

o del tipo de transporte, se emitirán distintos documentos obligatorios para la correcta nacionalización del producto en el  país dedestino. 

 
Entérminosgenerales,el/laalumno/adeberáconocerlosdocumentosinternacionalesbásicoscorrespondientesacadatipodecarga(marítima,aéreaoterrestre). 

 

Entérminosmásespecíficos,seesperaráqueel/laalumno/apuedancompletarlosdistintostiposdedocumentosdetransporte(títulosdepropiedaddelamercader

ía)conlosmínimosdatosobligatoriosparalaaceptacióndelacargaentránsitoaotropaís.  

 
4.2 Normativasparalapreparaciónyenvíodemuestras 

 

El Código Aduanero define las muestras como "mercaderías que destinados exclusivamente a exhibiciones o demostraciones para 

concertaroperaciones comerciales con dicha mercadería, y los objetos que fueren modelo de mercadería cuya producción se proyecta, siempre 

que enambossupuestossucantidadnoexcedierelaquefuerausualparaestosfines".  

 

Elobjetivogeneraltiendeaqueel/laalumno/apuedadistinguirladiferenciasustancialentreunaexportacióndebienesconvalorcomercial,deunasinvalorc

omercial(muestras). 



 

El objetivo específico tiende a que el/la alumno/a pueda describir los aspectos operativos fundamentales e identificar errores en ejemplos 

deenvíosdemuestrassinvalorcomercial,teniendoencuentaellímiteparagozardelaexenciónenelpagodetributosylasfacultadesquetieneelservicioadua

neroparaasegurarsuinutilizaciónconfinescomerciales. 

 

3. Bibliografía(básicaycomplementaria). 

 

Ávila,S.(2010).Guíapráctica:logísticaydistribuciónfísicainternacional.LegisS.A.MoraGarcía,L.A.(2008).Indicadoresdelagestión logística.Colom

biaEcoeEdiciones.Rojas,M.,Guisao,E.,yCano,J.(2011).Logísticaintegral.EdicionesdelaU,primeraedición. 

"Logistics and e-commerce", editorialde P. Bradley,LogisticsManagementandDistributionReport, junio de 2000.2 Véase 

"Eladvenimientodelmercadoelectrónico:Unarevoluciónenelcomerciointernacional",ForodeComercioInternacional,diciembrede2000,pág.12.  

http://accioneduca.org/admin/archivos/material 
 

https://www.academia.edu 
 

https://unctad.org/esPublicationsLibrary 
 

https://www.lavanguardia.com/economia/comercio-electronico-transporte 
 

https://www.diariodelexportador.com 
 

https://retos-operaciones-logistica.eae.es 
 

http://www.ucc.edu.ar(UniversidadcatólicadeCórdoba) 
 

https://www.consejoportuario.com.ar(ConsejoPortuarioArgentino) 

http://accioneduca.org/admin/archivos/material
http://www.academia.edu/
http://www.lavanguardia.com/economia/comercio-electronico-transporte
http://www.diariodelexportador.com/
http://www.ucc.edu.ar/
http://www.consejoportuario.com.ar/


 

 
 

4. DescripcióndeActividadesdeaprendizaje. 

 

Sedenominaalconjuntodetareasquedebenrealizarlosalumnos,seleccionadasydiseñadasdidácticamente,cuyaresoluciónimplicalautilizacióndesab

eresyhabilidades.Acontinuaciónseenuncianalgunosdelostiposdeactividadesposibles: 

* clasesteórico-

prácticas:lamodalidadaimplementaresquecadaclasecontempletanto,elcontenidoteóricocomoejercitaciónsobreelparticularafindequeel/laalum

no/apuedafijarlosconceptosteóricosconlaaplicación 

* resolución de problemas, por ejemplo: precisar las consecuencias posibles que podrán derivarse de asumirse distintos tipos de 

decisiones;predecirloqueaconteceráenunasituacióndadasisemodificandeterminadosfactoresqueladefinan.  

* tareasdeinvestigaciónrelacionadasalasproblemáticaspropuestasenlacátedra,basándoseenejemplosreales 

* resolucióndeguíasdeestudio,proponiendosolucionesalternativasalassituacionesdescriptasenelmaterialafindequelosalumnosdesarrollencapa

cidadcríticasobrelosargumentossostenidosporalgúnautor. 

* presentacióndecasosrealesparaquelos/lasalumnos/aslospuedananalizaryenunfuturoutilizarcomomodelosparalaaplicaciónprácticadelamateri

a. 

Laformadetrabajoserátantoindividualcomoengrupo,optandopor una 

uotraenfuncióndecuálsealatareaadesarrollar.Encualquiercaso,lamismaseráespecificadadeantemanoporeldocente.  

5. Cronogramadecontenidos,actividadesyevaluaciones. 

 
Clase1–Lunes27/03-Presencial 

 

PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

 
1.1 Logísticadedistribucióninternacional 

- Definiciónyobjetivosactuales 

- Orígenesvsactualidad 

- Etapasdelalogísticainternacional 

- Introduccióndelconceptodelogísticainversainternacional 

- Retosalosqueseenfrentanlasempresasactualesconactividadinternacional 



 

Estrategiapedagógica clasemagistralysesionesdediscusiónBibliografía 

 Manualde gestión logística del transportey distribuciónde mercancías– Andrés CastellanosRamírez– Ediciones Uninorte, 

BarranquillaColombia–2009 

 LogísticaInternacional–AlejandroMolins2011 

 https://retos-operaciones-logistica.eae.es/a-que-retos-se-enfrenta-la-logistica-internacional/ 

 

2 Clase 2 –Jueves 30/03 - Virtual 

PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

 
1.2 Distribuciónfísica 

- Definiciónyenfoquelogístico 

- Internacionalizacióndelacadenadesuministro 

- Análisisdevariablescualitativasycuantitativas 

- Clasificacióndelasestrategiasdedistribución 

- Etapascomunesentransportefísicodemercaderías 

Estrategiapedagógicaclasemagistralysesionesdeaprendizajegrupalconmaterialbrindadoporladocente 

BibliografíaManualdegestiónlogísticadeltransporteydistribucióndemercancías– AndrésCastellanosRamírez–

EdicionesUninorte,BarranquillaColombia–2009 



 

Clase3–Lunes 03/04- Presencial 

 

PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

 
1.3 ModalidadesdeTransporte.Modosdetransportefísicoyelectrónico 

- Efectoslimitantesdelcomercioelectrónicoenelsectorlogístico.Elroldelatecnología.Análisisdeposturasenfrentadas 

- Importanciadeladigitalizacióndelainformación.Ventajasydesventajas 

Estrategiapedagógicasesionesdediscusión.Sebuscaráelanálisisdelos/lasalumnos/asconposiblespropuestasresolutivasalaproblemáticaactual del 

comercio electrónico de bienes y el reconocimiento de motivos de enfrentamiento relacionados a temáticas sociales actualesBib liografía 

 

 
 ComercioelectrónicoyserviciosdeTransporteInternacional–ConferenciadelasNacionesUnidassobreComercioyDesarrollo-

TD/B/COM.3/EM.12/231dejuliode2001 

 https://www.lavanguardia.com/economia/20170213/414283795554/comercio-electronico-transporte-ventas-online-logistica.html 

 
 

Clase4 – Jueves 06/04 -  Feriado 

Clase 5 –Lunes 10/04-Presencial 
 

PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

 

 
1.4 Criteriosdeseleccióndelmediodetransportemásadecuadoenbasealproductocomercializado 

- Análisisdelosfactoresprincipalesatenerencuenta(tangibleseintangibles) 

- Análisispolíticoyeconómicodelospaísesdeorigenydestino 

- Consideracionesespecialesdelaspartesintervinientes 

1.5 Transporteaéreo,marítimo,carretero,ferroviarioymultimodal 

- Breveintroduccióngeneral 

Estrategiapedagógicaclasemagistralysesióndeaprendizajegrupal(enpares)Bibliografía 

 GestiónLogísticadelosnegociosinternacionales–OctavioReyesLopez 
 

 LogísticaInternacional–AlejandroMolins2011 

http://www.lavanguardia.com/economia/20170213/414283795554/comercio-electronico-transporte-ventas-online-logistica.html


 

 Manualprácticoparagestiónlogística-CalixtoMendozaRocaJesúsAlfaroDíazCarlosPaterninaArboleda–EditorialUniversidaddelNorte2016 

 

Clase6–Jueves13/04-Virtual 

 
PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

1.5.1 Transporteaéreo  
- Definiciónycaracterísticas 

- Ventajasydesventajas 

- Tiposdeaviones 

- Tiposdecargas 

- Tránsitosaéreos 

- Gastosdeaerolíneasydeagencias 



 

 

Estrategiapedagógica clasemagistralyestudiodecasos 

 
Bibliografía 

 GestiónLogísticadelosnegociosinternacionales–OctavioReyesLopez 

 LogísticaInternacional–AlejandroMolins2011 

 Manualprácticoparagestiónlogística-CalixtoMendozaRocaJesúsAlfaroDíazCarlosPaterninaArboleda–EditorialUniversidaddelNorte2016 

 

Clase7–Lunes17/04- Presencial 

 

PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

 
1.5.2 Transportemarítimo 

- Definiciónycaracterísticas 

- Ventajasydesventajas 

- Tiposdetransportesmarítimos 

- Variedaddebuquesparalosdistintostiposdecargas 

- Costosdirectosyasociados 

Estrategiapedagógicaclasemagistralyestudiodecasos 

 
Bibliografía 

 GestiónLogísticadelosnegociosinternacionales–OctavioReyesLopez 

 LogísticaInternacional–AlejandroMolins2011 
 

 Manualprácticoparagestiónlogística-CalixtoMendozaRocaJesúsAlfaroDíazCarlosPaterninaArboleda–EditorialUniversidaddelNorte2016 



 

 

Clase8Jueves20/04Virtual           
 

PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

 
1.5.3 Transportecarretero 

- Definiciónycaracterísticas 

- Ventajasydesventajas 

- Tiposdecamiones 

- Opcionesdecargas(camionescompletosoconsolidados) 

 

1.5.4 Transporteferroviario 

- Definiciónycaracterísticas 

- Ventajasydesventajas 

- Tiposdevagones 

Estrategia pedagógica clase magistral, estudiode casosy sesiones de 

discusiónBibliografía 

 GestiónLogísticadelosnegociosinternacionales–OctavioReyesLopez 
 

 LogísticaInternacional–AlejandroMolins2011 
 

 Manualprácticoparagestiónlogística-CalixtoMendozaRocaJesúsAlfaroDíazCarlosPaterninaArboleda–EditorialUniversidaddelNorte2016 



 

 

 

 

Clase9–Lunes24/04-Presencial 

 
PARTE1:INTRODUCCIÓNALALOGÍSTICAINTERNACIONAL 

 
1.5.5 Transportemultimodal 

- Definiciónycaracterísticas 

- Ventajasydesventajas 

- Tiposdecontratos 

1.6 Transportedecontenedores 

- Definiciónycaracterísticas 

- Tiposdecontenedores 

- Consideracionesespecialessegúneltipodecarga 

- Ventajasydesventajas 

- Utilización en los distintos modos de transporte 

Estrategiapedagógicaclasemagistralyestudiodecasos 

Bibliografía 

 
 LogísticaInternacional–AlejandroMolins2011 

 

 Manualprácticoparagestiónlogística-CalixtoMendozaRocaJesúsAlfaroDíazCarlosPaterninaArboleda–EditorialUniversidaddelNorte2016 

 

Clase10–Jueves 27/04-Virtual 

 

PARTE2:COSTOSDIRECTOS YASOCIADOS/INCOTERMS/PROTECCIÓNFÍSICAYJURÍDICADELPRODUCTO 

 

2.1 Costosdirectosyasociados.Riesgosenlaexportación 

- Consideracionesbásicasparalaestimacióndecostosdirectos 

- RoldelosIncotermsenladetermincacióndeloscostos 

- Tarifasaplicablessegúnlosdistintostiposdecargas.Costosfijosyvariables 

- Análisispolítico,económicoyaduanerodelospaísesinvolucradosenlatransaccióninternacional.Factoresadicionalesa considerarenloscostos 

segúneltipodecarga 



 

EstrategiapedagógicaestudiodecasosyactividadesprácticasindividualesBibliografía 

 Manualde gestión logística del transportey distribuciónde mercancías– Andrés CastellanosRamírez– Ediciones Uninorte, 

BarranquillaColombia–2009 

 GestiónLogísticadelosnegociosinternacionales–OctavioReyesLopez 

 https://www.diariodelexportador.com/2016/07/el-flete-maritimo-concepto-tarifa-y.html 

 

 

Clase11–Lunes 01/05 – Feriado 

Clase 12 – Jueves 04/05 - Virtual 

 
PARTE2:COSTOSDIRECTOSYASOCIADOS/INCOTERMS/PROTECCIÓNFÍSICAYJURÍDICADELPRODUCTO 

 
2.2 INCOTERMS(InternationalCommercialTerms) 

- Definición,aplicaciónyobligatoriedaddelosIncoterms 

- Ventajasydesventajas 

- Categorías,versionesyusoscomunes 

- Preguntasfrecuentesenbasealaflexibilizacióndesuaplicacióndependiendodelosactoresintervinientesenlacompraventainternacio

nal 

 

Estrategiapedagógicaclasemagistralconintervencióndealumnos/asenelgráficoexplicativoyestudiodecasosBibliografía 

 GestiónLogísticadelosnegociosinternacionales–OctavioReyesLopez 
 

 LogísticaInternacional–AlejandroMolins2011 

http://www.diariodelexportador.com/2016/07/el-flete-maritimo-concepto-tarifa-y.html


 

 

 

Clase13–Lunes08/05-Presencial 

 
PARTE2:COSTOSDIRECTOSYASOCIADOS/INCOTERMS/PROTECCIÓNFÍSICAYJURÍDICADELPRODUCTO 

 
2.3 ProtecciónfísicadelaMercancía.Tiposdecargas.Envasesyembalajes. 

- Análisisdeembalajesenfuncióndeltipodecargaatransportarymanipuleodelamismadurantetodoeltrayecto 

- Clasificacióndelacargaporsunaturalezaytipo. 

- Funcionesyclasificacióndeembalajes.Informacióncontenidaenlosmismos 

- Agentesexternosintervinientes,emisoresdecertificadosobligatoriosparaalgunostiposdecargasEstrategi

apedagógicaclasemagistralyestudiodecasosconsustentofotográfico 

Bibliografía 

 
 Manualde gestión logística del transportey distribuciónde mercancías– Andrés CastellanosRamírez– Ediciones Uninorte, 

BarranquillaColombia–2009 

 GestiónLogísticadelosnegociosinternacionales–OctavioReyesLopez 
 

 Manualprácticoparagestiónlogística-CalixtoMendozaRocaJesúsAlfaroDíazCarlosPaterninaArboleda–EditorialUniversidaddelNorte2016 

 http://www.campusdelarivera.edu.ar/files/20140429-MODULO_TPT_2013.pdf 

http://www.campusdelarivera.edu.ar/files/20140429-MODULO_TPT_2013.pdf


 

 

Clase14–Jueves 1 1 /0 5 -Virtual 

 

PARTE2:COSTOSDIRECTOSYASOCIADOS/INCOTERMS/PROTECCIÓNFÍSICAYJURÍDICADELPRODUCTO 

 
2.4 ProtecciónfísicadelaMercancía.Tiposdecargas.Envasesyembalajes. 

- Análisisdeembalajesenfuncióndeltipodecargaatransportarymanipuleodelamismadurantetodoeltrayecto 

- Clasificacióndelacargaporsunaturalezaytipo. 

- Funcionesyclasificacióndeembalajes.Informacióncontenidaenlosmismos 

- Agentesexternosintervinientes,emisoresdecertificadosobligatoriosparaalgunostiposdecargasEstrategi

apedagógicaclasemagistralyestudiodecasosconsustentofotográfico 

Bibliografía 

 
 Manualde gestión logística del transportey distribuciónde mercancías– Andrés CastellanosRamírez– Ediciones Uninorte, 

BarranquillaColombia–2009 

 GestiónLogísticadelosnegociosinternacionales–OctavioReyesLopez 

 Manualprácticoparagestiónlogística-CalixtoMendozaRocaJesúsAlfaroDíazCarlosPaterninaArboleda–EditorialUniversidaddelNorte2016 

 http://www.campusdelarivera.edu.ar/files/20140429-MODULO_TPT_2013.pdf 

 

Espaciodeconsultasobretemasdelprimerparcial 

 

 

Clase15–Lunes15/05–Presencial–PrimerParcialhastalaclase13 

 

Clase16–Jueves18/05-Virtual 

PARTE2:COSTOSDIRECTOSYASOCIADOS/INCOTERMS/PROTECCIÓNFÍSICAYJURÍDICA DEL PRODUCTO 

 
2.5 Seguro,clasificaciónycobertura 

- Análisisdelosprincipalesfactoresderiesgo 

- Tiposdeseguros:coberturaanualparatodaslascargasdeunclienteoindividualparacasosespecíficos 

- Segurosobligatoriosyopcionales 

- Coberturasmínimasvigentesyobligatoriasenunacargainternacionalyentidadesemisorasdelosmismos 

http://www.campusdelarivera.edu.ar/files/20140429-MODULO_TPT_2013.pdf


 

- Cláusulasdelascompañíasdesegurossobrelascoberturassegúnelolosmediosdetransporteutilizados 

- Alcancedelascompañíasaseguradorasenbasealpaísdeorigen/destino 

EstrategiapedagógicaclasemagistralyestudiodecasosBib

liografía 

 LogísticaInternacional–AlejandroMolins2011 
 

 https://www.diariodelexportador.com/2016/04/que-es-y-como-funciona-una-poliza-de.html?m=0 

 

Clase17–Lunes22/05-Presencial 

 

PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

 
3.1 Partesintervinientes 

Breveintroducciónydefinicióndelaspartesintervinientesenlacadenadesuministro,conactividadgrupaldegráficospropuestosporlosalumnos.Partire

mosdelabasedelmásclaroasucriterioparadesarrollarenprofundidadcadaunoenlasclasessubsiguientes.  
 

Estrategiapedagógicaclasemagistralysesionesdediscusión 

 
Bibliografía 

 https://prezi.com/dhkdozsc10bi/actores-de-la-cadena-logistica-y-su-funcion-en-la-distribuci/ 

 http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/ 

 

Clase18–Jueves25/05–Feriado 

Clase 19 – Lunes 29/05 – Presencial (entrega de parciales) 

PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

 
3.1.1 Exportador(shipper) 

- Definiciónyrolqueocupaenlacadenadesuministrointernacional 

- Categorizaciones 

- Tiposdeexportadores 

- Derechosyobligaciones 

- Factoresaconsiderarsobrelacontraparteimportadoraparaeléxitodelnegociointernacional 

3.1.2 Importador(consignee) 

- Definiciónyrolqueocupaenlacadenadesuministrointernacional 

http://www.diariodelexportador.com/2016/04/que-es-y-como-funciona-una-poliza-de.html?m=0
http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/


 

- Categorizaciones 

- Tiposdeimportadores 

- Derechosyobligaciones 

- Factoresaconsiderarsobrelacontraparteexportadoraparaeléxitodelnegociointernacional 

Estrategiapedagógica clasemagistralysesionesdediscusión 

EntregaPrimerParcial 

Bibliografía 

 https://prezi.com/dhkdozsc10bi/actores-de-la-cadena-logistica-y-su-funcion-en-la-distribuci/

 http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/

 

Clase20–Jueves 01/06- Virtual 
 
PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

 
3.1.3 Comisionistaalaventaycomisionistaalacompra(bróker) 

- Roldelaspartesindirectasintervinientesenlosnegociosinternacionales 

- Consideracionesimportantessobresusderechosdeinformaciónporsobrelosdeloscompradoresovendedores(dependiendodelrolqueellosasu

man) 

- Detallecompletodesusobligacionesfrentealascompañíastransportistasosusagentesrepresentantes 

- Rolestratégicoenloscontratosanualesdelasempresas 

- Ventajasydesventajasdeestosvínculoscomerciales(suelenserpocaspersonasrepresentantesdesuspaísesdeorigen) 

EstrategiapedagógicaclasemagistralyestudiodecasosejemplificadoresBibliografía 

 https://prezi.com/dhkdozsc10bi/actores-de-la-cadena-logistica-y-su-funcion-en-la-distribuci/

 http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/

 

 

 

 

 

 

http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/
http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/


 

 

 

Clase 21–Lunes 05/06-Presencial 
 

PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

 
3.1.4 FreightForwardersoAgentesdeCarga(NVOCCNonVesselOperatorCommonCarrier) 

- Definición,funciones,característicasyrolenlacadenaglobaldeabastecimiento 

- Localizaciónpropiaendistintospaísesoatravésdeagenciasrepresentantes(socioscomerciales) 

- Ventajasydesventajas 

- Tiposdeforwarderssegúnsugradodealcanceypermisosotorgados 

Estrategiapedagógicaclasemagistral,estudiodecasosysesionesdediscusiónenbaseaproblemáticasplanteadas 

 
Bibliografía 

 https://prezi.com/dhkdozsc10bi/actores-de-la-cadena-logistica-y-su-funcion-en-la-distribuci/

 http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/

 

 

Clase22–Jueves 08/06–Virtual–RecuperatorioPrimerParcial 

 
Clase23–Lunes12/06-Presencial 

 
PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

 
3.1.5 Compañíaaseguradora 

- Rol,característicaseidentificacióndelasactividadesdesempeñadasporlascompañíasaseguradoras 

- Pasosyconsideracionesnecesariosparalacontratacióndeunseguro(manualoporweb) 

- Casosprácticosdealcancedelossegurosdependiendodelbienaasegurarylospaísesdetránsitoinvolucrados 

Estrategiapedagógicaclasemagistral,estudiodecasosyejercitacionesprácticasBibliografía 

 https://prezi.com/dhkdozsc10bi/actores-de-la-cadena-logistica-y-su-funcion-en-la-distribuci/

 http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/

 

 

 

http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/
http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/


 

Clase24–Jueves15/06-Virtual 

PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

3.1.6 Empresastransportistas–Encargadosdeterminalesdecarga–EncargadosdealmacenesyDepósitosFiscales 

- Identificacióndeactividadesinherentesalasempresastransportistas 

- Mediosyformasdecomunicaciónactualesentrelasempresastransportistasylosdemásagentesintervinientes(informáticasespecialm

ente) 

- Derechosyobligacionesantelaspartessegúneltipodeserviciocontratado 

- InformaciónindispensablequedebenbrindarentiempoyformaparalaefectividadenlalogísticainternacionaldelacargaEstrategiaped

agógicaclasemagistral,estudiodecasos yejercitacionesejmplificadoras 

Bibliografía 

 https://www2.ulpgc.es/hege/almacen/download/7101/7101787/transporte_y_logistica_internacional_2013.pdf

 https://prezi.com/dhkdozsc10bi/actores-de-la-cadena-logistica-y-su-funcion-en-la-distribuci/

 

Clase25 –Lunes 19/06–Feriado 

Clase 26 – Jueves 22/06 - Virtual 

 

PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

 
3.1.6 Empresastransportistas–Encargadosdeterminalesdecarga–EncargadosdealmacenesyDepósitosFiscales 

- Identificacióndeactividadesinherentesalosencargadosdelasterminalesdecargaportuariayaérea 

- Análisisdefactoresburocráticoscomolaaccesibilidadaterminalesportuariasdistantesdelaciudaddeorigendelamercaderíaysusposibless

oluciones 

- Gestióndeturnosdeingresoyegresodechoferes(consusrespectivospasessegúnlaterminal) 

- Gestióndelrespaldodocumentalqueacompañalacarga:lugardeentrega,personasacargodelasgestionesfísicasdelingreso/egreso 

- Derechosyobligacionesantelaspartessegúneltipodeserviciocontratado 

- Informaciónindispensablequedebenbrindarentiempoyformaparalaefectividadenlalogísticainternacionaldelacarga 

- Costosincluidosenlosservicioscontratadosyextracostosnoprevistos 

Estrategiapedagógicaclasemagistralyestudiodecasos 

EntregadeRecuperatorioPrimerParcial 

Bibliografía 



 

 
 https://www2.ulpgc.es/hege/almacen/download/7101/7101787/transporte_y_logistica_internacional_2013.pdf  

 https://prezi.com/dhkdozsc10bi/actores-de-la-cadena-logistica-y-su-funcion-en-la-distribuci/ 

 

Clase27–Lunes 26/06-Presencial 

PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

3.1.6 Empresastransportistas–Encargadosdeterminalesdecarga–EncargadosdealmacenesyDepósitosFiscales 

- IdentificacióndeactividadesinherentesalosencargadosdeDepósitosFiscalesydealmacenamiento 

- Medios y formas de comunicación actuales entre todas las partes (Depósito Fiscal, exportador/ importador, empresa transportis ta 

local,terminalesdeingreso/egreso,Aduanayempresatransportistainternacionalosurepresentante)  

- Derechosyobligacionesantelaspartessegúneltipodeserviciocontratado 

- Informaciónindispensablequedebenbrindartodaslaspartesentiempoyformaparalaefectividadenlalogísticainternacionaldelacarga  

- Costos incluidos en los servicios contratados y extra costos no previstos  

PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

3.1.7 Agenteaduanal-Aduanasnacionalesdeorigenydestino 

- Funcionesdelpersonaladuanerointervinienteenambospuntos(origenydestino) 

- DocumentosbásicosemitidosporAduanaparacadatipodecarga 

- Horariosdehabilitacionesaduanerasyposibilidadesdeexcepcionesenhorariosnohábiles 

- Obligacionespresencialesydocumentalesdelpersonaladuaneroenlascargasydescargas 

- Serviciosaduanerosofrecidospordistintospaísesdelmundodeacuerdoasuanálisispolítico/económico 

- Alcancedelosserviciosaduanerosasociadosalincotermdelanegociación 

 

EstrategiapedagógicaclasemagistralyestudiodecasosejemplificadoresBibliografía 

 http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/ 

 https://prezi.com/dhkdozsc10bi/actores-de-la-cadena-logistica-y-su-funcion-en-la-distribuci/ 

 https://www2.ulpgc.es/hege/almacen/download/7101/7101787/transporte_y_logistica_internacional_2013.pdf  

 https://prezi.com/dhkdozsc10bi/actores-de-la-cadena-logistica-y-su-funcion-en-la-distribuci/ 

 

 

 

 

 

http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/


 

 

Clase28–Jueves29/06-Virtual 

 

PARTE3:PARTESINTERVINIENTESENTODALACADENADESUMINISTRO 

3.1.8 Entidadesbancarias 

- Roldelosbancosenelcomerciointernacionalysuparticipaciónenlosprocesoslogísticos 

- Importanciaenlosprocesosdetransferenciasdefondosinternacionalesdentrodelmarcolegalquerigeencadapaísparaelingreso 

/egresodedivisas.Exigenciasdocumentalesypasosaseguirparasucorrectaimplementación 
 

- Rolfundamentalenlosintercambiosinternacionalessegurosdebienesentrepartesconpocosantecedentesoregistrospreviosdeestetipodeoperaci

ones 

Estrategiapedagógicaclasemagistral 

EspaciodeconsultadetemasparaelSe

gundoParcial 

Bibliografía 

http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/ 

 

 

Clase29:Lunes 03/07–Presencial – Segundo Parcial hasta clase 25 

Clase30–Jueves 06/07-Virtual 

PARTE4:DOCUMENTACIÓNYENVÍODEMUESTRAS 

 
4.1 Documentosdeltransporteinternacional 

- Principalesdocumentosinternacionales:definiciónycaracterísticas 

- Tiposdedocumentosinternacionales:obligatoriosyoptativos 

Estrategiapedagógicaclasemagistral,estudiodecasosrealesyejerciciosconmodelosdocumentalesenblancoBibliografía 

EAEBusinessSchool 

 
Repasosobrelostemasqueentranenelsegundoparcial 

 

 

 

http://www.griska.com.mx/figuras-en-el-proceso-del-comercio-internacional-2/


 

 

Clase31–Lunes 10/07Presencial 

PARTE4:DOCUMENTACIÓNYENVÍODEMUESTRAS 
4.2 Normativasparalapreparaciónyenvíodemuestras 

- Consideracionesyprácticashabitualesparaelenvíodemuestras 

- Reglamentacionesaduaneras 

- Prácticasaduanerasusualestendientesaasegurarelfinconelqueseefectúalamuestraencuestión 

 

PresentaciónoraldetrabajosfinalesgruposEntregade

SegundoParcial 

Estrategiapedagógicaclasemagistralyestudiodecasosrealesejemplificadores 

Bibliografía 

 UniversidadCatólicadeCórdoba 

http://www.ucc.edu.ar/portalnuevo/paginaspopup/ver-publicaciones-medios.php?snot_id=2213 

 https://www.consejoportuario.com.ar/nota/1025-Como-funciona-el-regimen-de-muestras 

 

Presentaciónoraldetrabajosfinalesgrupos 

Clase32–Jueves 13/07–Virtual- Recuperatorio 2° Parcial 

Presentación oral de trabajos finales grupos 

SeleccióndepartedelosalumnosdelosdostrabajosmásclarosabarcativosdelamateriaparapoderdejarlosenlaInstitucióncomoejemplosydistincionesde

los/asalumnos/as 

Claseabiertaalasautoridadesdelainstituciónconlapresentacióndelprimertrabajoescogidoendondepodránparticipartodoslosalumnosqueasílodeseena

portandoideasocolaboracionesaltrabajodesuscompañeros/as 

 

http://www.ucc.edu.ar/portalnuevo/paginaspopup/ver-publicaciones-medios.php?snot_id=2213
http://www.consejoportuario.com.ar/nota/1025-Como-funciona-el-regimen-de-muestras


 

 

 

 
*Adicionalmente,seestimaunrequisitoparaaprobacióndelamateriaasistencianomenoral60%alasclasesteóricasyprácticas. 



 

 

6. Procesosdeintervenciónpedagógica. 

Sedenominaaldesarrollodemodosdeaccióndocentequefacilitenelprocesodeaprendizaje.Acontinuaciónseenuncianlasmodalidadesmásutilizadas: 

 

1.-Clasemagistral:Conjuntodesesionesorganizadascentralmenteporeldocenteparaeldesarrollodetemáticasinsuficientementetratadasenla 

bibliografía, ó de un alto nivel de complejidad ó que requieren un tratamiento interdisciplinario. Su objetivo es que los alu mnos 

adquieraninformacióndifícildelocalizar,establecerrelacionesdealtacomplejidad,etc. 

 

2.-

Sesionesdediscusión(pequeñosgrupos):paraprofundizaroconsideraralgunatemáticacuyocontenidoseacontroversial;óparafacilitarelintercambi

odepuntosdevista;óparafacilitarunamejorcomprensióndelcontenidoyalcancedeciertasproblemáticasclaves.Unificacióndelasconclusionesobten

idasporcada grupo. 

 

3.- Trabajo de campo: conjunto de horas destinadas a actividades a efectuarse en ámbitos específicos de la realidad, a fin de 

obtenerinformación acerca de cuestiones de interés; vivenciar determinadas situaciones creadas al efecto; operar saberes aprendidos, lo 

queposibilitaráalalumnoentendermejorcómoaccederaunarealidaddadadesdeperspectivasdiversasycaptarelejerciciodelasfuncionesquese desem

peñarán alobtenereltítulo. 

 

4.- Estudio de casos: Conjunto de sesiones organizadas en torno a situaciones especialmente seleccionadas de la realidad para facilitar 

lacomprensión,,decómotransferirlainformaciónylascompetenciasaprendidasy/ofacilitaralosalumnosvivenciarsituacionessimilaresala sque 

podrían obtenerse en situaciones reales, a fin de brindarle posibilidades concretas de integrar teoría y práctica y capacidad 

deinterpretaciónydeactuación antecircunstanciasdiversas. 

 

5.-Sesionesdeaprendizajeindividual-

grupal:paraposibilitarlaresolucióndeejercicios,teniendoaccesoamaterialescomplementariosdeestudio,asesoramientosobreloquefuererequerid

osegúnnecesidadesdelosestudiantesyorientaciónmetodológicadeautoyco-aprendizaje,enlashorasasignadasatal efecto. 

 

6.-

Trabajodeinvestigaciónfinal:Conjuntodehorasdiagramadasafindeproveeroportunidadesparafamiliarizarseconlosmodosoperativosdeexploraru

narealidaddada;comprobarhipótesis;idearoriginalesformasdeabordaralgúnproblema.  

 

7. Evaluación 



 

 

 

Enunciarlosrequisitos(a),criterios(b)ytipos(c)deevaluaciónautilizar. 

 

a.-Requisitosdeaprobación: 
 

Promocionará la asignatura el alumno que cumplimente los siguientes requisitos: 

Haber aprobado la totalidad de las evaluaciones parciales, logrando una nota promedio de seis (6) o más. 

La calificación final se formará con el promedio de las evaluaciones parciales. En adhesión, se pedirá la resolución de manera 

virtual de un APE cuyo formato deberá ser un Estudio de caso que integre los temas abordados en la materia, y su 

presentación y defensa deberá ser de manera oral presencial.  

Será exigible tener aprobada dicha APE para la promoción de la materia. 

A los efectos previstos en los artículos anteriores, las notas deberán estar expresadas sin centésimos. Para ello se procederá a 

redondear la misma de la siguiente manera: de 1 a 49 centésimos al número entero inmediato anterior; de 50 a 99 centésimos, 

al número entero inmediato posterior. Se exceptúa de este procedimiento de redondeo a la nota mínima de seis (6) puntos, 

requerida para promocionar la asignatura. 

 

EVALUACIÓN HABILITANTE: El objetivo de esta evaluación es habilitar al alumno para rendir el examen final de la 

asignatura. Tendrá derecho a rendirla el alumno que haya aprobado una evaluación parcial teórico-práctica como mínimo. 

Tendrá lugar en la primera fecha de examen final posterior a la finalización de la cursada. Abarcará solo los temas a ser 

evaluados en el parcial desaprobado. 

 

EXAMEN FINAL DE CURSADO: estarán habilitados para rendir este tipo de examen final de cursado, los estudiantes que: 

habiendo aprobado los parciales y el trabajo práctico integrador, no reúnan los requisitos exigidos para promocionar. 

-Aprobación del examen habilitante: Consistirá en un examen oral y/o escrito. 

 

Resultarán desaprobados los estudiantes que: 
a) No habiendo promocionado, no reúnan las condiciones para rendir el examen habilitante. 
b) En el examen habilitante resulten desaprobados o ausentes. 

c) En condiciones de rendir el examen final de cursado agoten los llamados a examen sin haber aprobado. 

Para los exámenes finales de cursado se realizarán cuatro llamados, a saber: Febrero, Marzo, Agosto y Septiembre; pudiendo 

el alumno presentarse a cualquiera de loscuatrollamadosposterioresalcursadodela asignatura. 

 

 

tana
Rectángulo



 

 

 

 

8. Asignaciónydistribucióndetareasdecadaunodelosintegrantesdelequipodocente. 

 

Adjunto y Ayudante graduado 

 

-Preparación del PTD. Dictado de clases teóricas 

- Preparación de temas de exámenes parciales, habilitantes y finales. 

- Toma y corrección de exámenes parciales, habilitantes y finales. 



 

 


